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¿Quiénes son (y serán) los ‘unicornios’ españoles?  

Cómo asesoran los bufetes a los 
Los abogados se han convertido en aliados fundamentales de las ‘start up’, unas compañías que por su novedoso 
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“Hay que meterse en las en-
trañas del negocio”. Con estas 
palabras define Jorge Mon-
clús, asociado sénior de Cua-
trecasas, el papel que los abo-
gados deben tener cuando 
trabajan con start up. Un rol 
que este letrado ha desempe-
ñado asesorando, entre otras 
compañías, a Badi, conocida 
como el Airbnb español. 
“Contar con el apoyo de un 
abogado nos da tranquilidad  
cuando levantamos capital y 
aumentamos el número de 
inversores, o cuando irrumpi-
mos como nuevos agentes en  
un mercado regulado, como  
es el inmobiliario en nuestro 
caso”, señala Ignasi Giralt, 
fundador de Badi.  

Como ilustra este ejemplo, 
la relación entre despachos 
de abogados y start up es una 
simbiosis necesaria que evo-
luciona a la vez que ganan ta-
maño las compañías tecnoló-
gicas. “Cuando comienzan 
su actividad, las preguntas se 
refieren al marco legal de su 
negocio. Después, abren ron-
das de financiación y las 
cuestiones son más de tipo 
mercantil o de laboral al am-
pliar el equipo y captar talen-
to. La última fase suele apa-
recer cuando buscan inver-
sores internacionales, lo que, 
a veces, les obliga a abrir so-
ciedades que se regulan bajo 
el paraguas de otras jurisdic-
ciones”, señala Diana Rivera, 
socia de Cuatrecasas.  

En este sentido, a medida 
que las start up crecen, sus re-
querimientos legales son cada 
vez mayores. Por lo tanto, 
suelen necesitar o un mayor 
número de bufetes o deciden 
apostar por un equipo de abo-
gados internacional. Por 
ejemplo, asesorando a los uni-
cornios españoles (compa-
ñías cuya valoración alcanza 
los 1.000 millones de euros) 

Las áreas legales 
que más demandan 
estos negocios son 
mercantil, fiscal, 
laboral y regulatorio
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Z Más Móvil es el cuarto operador 
de telefonía en España. Se trata del 
único unicornio español que cotiza 
en Bolsa. El mercado estima el valor 
de la compañía en más de 4.000 
millones de euros.

Z Cabify es considerado el primer 
unicornio español. Este año, la 
compañía de licencias VTC ha 
protagonizado una guerra contra el 
taxi, que le ha obligado a abandonar 
su actividad en varias ciudades. 

Z Letgo es un ‘marketplace’ de 
objetos de segunda mano nacido en 
Bacelona y cuya fusión con 
Wallapop en el mercado 
estadounidense ha disparado su 
valoración hasta los 1.292 millones.

Z A diferencia de compañías como 
Airbnb, Spotahome es una ‘start up’ 
española de reserva de habitaciones 
más enfocada a la larga estancia 
que ya gestiona más de 130.000 
viviendas.

Z Badi es conocido como el ‘Airbnb 
español’. En la actualidad, la ‘start up’ 
de origen catalán gestiona el alquiler 
de 120.000 habitaciones y desde su 
nacimiento ha registrado 12 millones 
de solicitudes de alquiler. 

seleccionados por EXPAN-
SIÓN tras consultar a exper-
tos del sector, figuran hasta 23 
firmas legales, que van desde 
grandes despachos naciona-
les como Garrigues, Gómez-
Acebo & Pombo, Pérez-Llor-
ca o el propio Cuatrecasas; 
bufetes internacionales como 
Latham & Watkins, Clifford 
Chance y Dentons; firmas de 
servicios profesionales como 
EY, PwC y KPMG Abogados; 
hasta boutiques especializa-
das como Metricson. “Las 
áreas en las que más asesora-
miento necesitan las start up 
son mercantil y financiero, ya 

El equipo jurídico  

de la ‘start up’

A la hora de levantar capital, las ‘start up’ necesitan, 
además de encontrar inversores, un abogado del área 
mercantil que les asesore sobre cómo llevar a cabo las 
rondas de financiación.

Mercantil 

que las rondas de inversión 
son complejas y se cierran en 
un periodo de tiempo muy 
corto”, explica Esther López, 
responsable legal de la acele-
radora Conector que ha ase-
sorado a eCooltra, Finteca y 
Housfy.  

Además, los expertos seña-
lan que las start up ya han de-
jado de encuadrar los honora-
rios de los despachos en el 
apartado de gastos. “Son com-
pañías cuyo modelo de nego-
cio se sitúa en el límite de la re-
gulación, por lo que nos ven 
como aliados indispensables”, 
concluye Rivera.

Una vez que se han conseguido los inversores, entra en 
juego el abogado experto en fiscalidad. Esta figura debe 
tener en cuenta el tratamiento fiscal en el reparto de 
acciones de cara a los futuros beneficios de la ‘start up’.

Fiscal

Las ‘start up’ buscan talento, y para ficharlo  
crean puestos de dirección para los nuevos perfiles; 
trabajadores cuya relación con la empresa es especial 
y que debe determinar un abogado laboralista.

Laboral

La tecnología suele ser el valor añadido de las ‘start up’. 
Así, los letrados especializados en propiedad 
intelectual vigilan que todos los derechos vinculados  
a la innovación estén cedidos a sus fundadores.

Propiedad intelectual

Las nuevas obligaciones en materia de protección  
de datos obliga a las ‘start up’ a contar con abogados 
expertos en la materia, ya que muchas utilizan la 
información de sus clientes como base de su negocio. 

Protección de datos

Tal y como le sucede con las VTC o los patinetes 
eléctricos, muchos negocios deben apoyarse en un 
experto en derecho administrativo para poder operar, 
ya que la legislación de su actividad varía.

Regulatorio




